Werde Teill unseres Teams!

Die MHG Heiztechnik GmbH, Teil der internationalen Rheem®-Familie, steht seit 1927 fiir Innovationen im Bereich
Heizsysteme. Traditionell aus dem Brennermarkt kommend, haben wir erfolgreich in den Wachstumsmarkt der War-
mepumpen expandiert. Aktuell erleben wir eine spannende Phase des Wachstums und der Transformation — und du
kannst Teil dieser Zukunft sein!

Wir suchen ab sofort:

Was gibt es zu tun?

Prasentation und Verkauf von innovativer und zukunftsweisender Heizlosungen bei Fachhandwerkern,
Ingenieur- und Planungsbiiros und dem Fachgrof3handel

Neukundengewinnung zum nachhaltigen Ausbau der Marktanteile

Aktiver Verkauf von Produkten und Dienstleistungen

Entwicklung und Betreuung von regionalen Vertriebsnetzwerken

Betreuung, Durchfiihrung von Schulungen, Events, Hausmessen, Workshops

Markt- und Wettbewerbsbeobachtung, Umsatz- und Margenverantwortung

Was bringst du mit?

Du kennst den erfolgreichen Vertrieb von Produkten und Programmen der Heizungs- und Gebaudetechnik.

Du bist erfahren in der Entwicklung und Steuerung eines Vertriebsgebietes, das du eigenverantwortlich fiihrst.

Du verfiigst tiber eine Aushildung zum Anlagenmechaniker, gerne mit Zusatzqualifikation oder hast eine kaufmanni-
sche Ausbildung mit technischem Hintergrund absolviert.

Mit Kreativitat und neuen Ideen begeisterst du deine Ansprechpartner und Kunden.

Du kannst dich gut organisieren und verfolgst leidenschaftlich deine Ziele.

Als Macher der Vertriebsregion gestaltest du deine Freirdume und Gbernimmst Verantwortung

Was wir Dir bieten!

Einen Arbeitsplatz an dem du Aktivitaten flexibel und selbstbestimmt gestalten kannst.
Eine offene und kollegiale Unternehmenskultur
Ein attraktives, leistungsgerechtes Gehalt und einen Dienstwagen zur privaten Nutzung u.v.m.

Klingt spannend?
Dann freuen wir uns darauf, Dich kennenzulernen! Sende uns deine Bewerbung an bewerbung@mhg.de zu.

MHG Heiztechnik GmbH
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